Journée Semences

Le mercredi 23 février 2011




2> Contrat Social

B



Contrat social
entre les producteurs de semence
et les producteurs commerciaux

Le contexte :

» Structuration du secteur semence au cours des dernieres annees;
» Moins de vendeurs (Propur et PLSJ) et les independants;

» Obligation d’acheter semences cerifiees;

» Découverte du nématode;

» Modification de la reglementation provinciale;

» Programme de certification;




Contrat social
entre les producteurs de semence
et les producteurs commerciaux

Le contexte :

4

4
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Potentiel de developpement;
Prix du marché;

Fragilite financiere des centres fournisseurs de hautes classes
(Pré-Elite, Elite 1);

Fragilité de la « chaine » de développement varietale;

Risque de ressac des producteurs cCommerciaux envers
producteurs de semences.




Contrat social
entre les producteurs de semence
et les producteurs commerciaux

Principaux objectifs :

>

Développer et adhérer a une vision commune de la categorie
pomme de terre au Quebec;

Afténuer le contentieux possible entre producteurs de semence et
commerciaux;

Maintenir une production diversifiee;
Maintenir la pérennité du secteur semence;

Assurer aux producteurs commerciaux des semences de qualité;

Maintenir la pérennité du développement et de la mise en marché
des variétes au Quebec.




Contrat social
entre les producteurs de semence
et les producteurs commerciaux

La proposition

» Etablissement d’une sorte de « contrat social » entre les
producteurs de semence et les producteurs commerciaux.

Ce contrat social reposerait sur les bases suivantes :

o Les transactions se font sur la base de contrats, dans lesquels chague
partie (vendeur et acheteur) s'engage a en respecter les clauses;

o Le prix des principales variétes est connu avant le debut de la période
d'achat (G préciser);




Contrat social
entre les producteurs de semence
et les producteurs commerciaux

LA proposition (suite)

o Le prix pour la semence est etabli a I'aide d’une formule simple soit
la moyenne des prix enquétés pour la table et prepelage par La
Financiere agricole au cours des cing dernieres années multiplie par
150 %;

o A ce prix s‘ajoute un prélevé qui sera retoumé aux fournisseurs de
semences de hautfe classe afin de soutenir cette production (les
modalités restent a déterminer);

o Le contrat social pourrait contenir des clauses d'ajustement en cas
d'‘évenements extraordinaires.




Contrat social
entre les producteurs de semence
et les producteurs commerciaux

Les exemples .
Prix enquétés FADQ (au quintal) :
2004-2005 = 5,62 S
2005-2006 = 11,96 S
2006-2007 = 8,35 S
2007-2008 = 6,58 S
2008-2009 = 15,67 S
Moyenne 5ans = 48,18 S =+ 5=9,64S5 > 9,64S5$X 150 % = 14,45 S

Plus, les préleves pour le développement des variétés de hautes classes.

» Nous uTiIisor]s comme hypothese que le mangue a gagner du centre de
Semences Elite et de Semences Saguenoise s'éleve a + 200 000 S.



Contrat social
entre les producteurs de semence
et les producteurs commerciaux

» Nous utilisons comme seconde hypothese que le volume des ventes
de semence en guintfaux pour les producteurs du Quebec est d’environ
500 000 guintaux.
» Nous recommandons donc un prélevé de 0,50 S le quintal; soit + 250 000 S.

Donc le prix des semences seraitde : 14,45$ + 0,50 $ = 14,95 S (ou 15 §)

Ce prix pourrait s'‘appliquer aux varietes suivantes :

o Gold Rush o Yukon Gold o Norland (?)
o Superior o Russet Burbank o Envol (7)
o Chieftain

Les modalités ou la formule pour les autres varietes restent a déterminer.
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Envoi des factures

e Bilan 1" année

Attentes Réalisé

35 000 lignes de saisies
10 000 000 quintaux /7 800 000 quintaux

= Plus de travail que prevu
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e Bilan 1™ année

Envoi des factures

= 278 producteurs (240 producteurs vises)

Nombre de producteurs

Taux de conformité

Exemptés
100 % et +
75099,9 %
50a 74,9 %

0.1 0499 %
0 %
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Prix vrac classe
pommes de ferre blanches

24,00 $ a

20,00 $ \\\
1600 $ -
Prix min. pondéré = 13,06 $ e Prix classe
=i Prix min
12,00 $ - __

Prix moyen recu = 10,04 S
- I I I I I
4,00 $ - I I l

Juil. Aot Sep’r Oct. Nov. Déc. Janv. Fév. Mars Avil Mai Juin
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Prix vrac classe
pommes de terre longues

14,00 $

12,00 $

Prix min. pondéré = 10,02 $
10,00 § -

8.00 .
> Prix moyen recu = 7,64 S
. Prix classe
6,00 $ - —&—Prix min
4,00 § -
2,00 § -

Sept. Oct. Nov. Déc. Janv. Fév. Mars Avril Mai Juin Juil.




24,00 $

20,00 $

16,00 $§ -

12,00 $ -

8,00 $ -

4,00 S -

Prix vrac classe
pomMmmes de terre rouges

\

Prix min. pondéré = 14,29 $

I 0 |
mm Prix classé

== Prix min

= = = = = /
I I I I I I Irxmoyenregu12,22$

Juil.  Aolt Sept. Oct. Nov. Déc. Janv. Fév. Mars Avrl  Mai Juin
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Prix vrac classe
pommes de terre jaunes

25,00 $

20,00 $

Prix min. pondéré = 17,06 $

1 1 |
{1 {1 {1 /
15,00 $

\ o
Prix moyen recu = 12,42 §
]010031 ||||IIIII
500 § - 7 7 7 7 7 7 T T T T T I T l

Juil. AolUt Sept. Oct. Nov. Déc. Janv. Fév. Mars Avil Mai Juin  Juil

mm Prix clossé
== Prix min
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22,00 $
20,00 $
18,00 $
16,00 $
14,00 $
12,00 $
10,00 $
8,00 $
6,00 $

4,00 S

Prix vrac selon les couleurs

'

Juil. Aot Sept. Oct. Nov. Déc. Janv. Fév. Mars Avriil Mai Juin  Juil.

=C==Jaune
——Rouge
=—8—Ronde blanche
== ongue
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Prix pommes de terre prepelage

200 000

180 000

Prix moyenrecu = 10,45 $
160 000
140000  ~
120 000
100 000
80 000
60 000
40 000
20 000 I L

Aolt Sept. Oct. Nov. Déc. Janv. Fév. Mars Avil Mai Juin Juil. Ao(t

mm Qté payée  =l=Prix classé

14,00 $

12,00 $

10,00 $

8,00 S

6,00 $§

4,00 $§

2,00 $
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250 000

200 000

150 000

100 000

50 000

Prix moyenregu = 13,17 S

Aolt Sept. Oct. Nov. Déc. Janv. Fév. Mars Auvril

Qe payée  =l=Prix classé

Mai  Juin  Juil.

Prix pommes de terre de croustilles

18,00 $

- 16,00 $
- 14,00 $
- 12,00 §

- 10,00 S

i

8,00 $
6,00 $§
4,00 $

2,00 $
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Prix livres selon les principales
varietes (semences)

Intervalle (1 écart-type)

Elite 3 et 4

Goldrush 146 812 13,04 S 12,74 $

68 363 15,41 § 14,42 $

Superior

Chieftain

Norland

40 697
31 244

13,53 $
17,52 $

13,22 $
17,38 $

17,66 $

Yukon Gold

Russet Burbank

13 624

13,68 S

12,73 S

14,63 $
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3,50

3,00

2,50

2,00

1,50

1,00

0,50

0.00

Prix du 10 livres livre grossiste
Ronde blanche et longue

Moyenne : 1,50 $
\ Intervalle 67 % : 0,98 $ & 2,02 S

= Prix déterminé Prix moyen - — -Bome inférieure  — — -Bormne supérieure
SRS N~ v P e P O e
‘;) . . . . Os . . A . \ A . . ~\ . ‘\s
& %@Q oY P 0 . \0(\ Q@ ((\O o N Y ¥
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3,50

3,00

2,50

2,00

1,50

1.00

0,50

0,00

Prix du 10 livres livré
grossiste Rouge

= Prix déterminé Prix moyen - - -Borne inférieure - - -Borne supérieure
=\
\ om——_-——-
- ~
- P - ~ N

\ -
N\ = -
g -
\, N /,/
N\ P
\\ ————— 7\
- = ) [N
A )

Moyenne : 1,91 $
Intervalle 67 % : 1,30 $ & 2,52 S
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Prix du 10 livres ronde blanche
acces au marche VS vente a un intermédiaire

Prix amené base 100 livres vrac a la ferme (méthode ASRA)

18,00

16,00

14,00

12,00

10,00

8,00

6,00

4,00

2,00

0.00

s

e

e

Acces au marché

Vente a un intermédiaire

Hm Borne 67% inférieure

6,34

3,24

B Prix moyen

12,17

8,49

Borne 67 % supérieure

18,00

13.74
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Prix base en vrac a la ferme paye par les acheteurs

30,00

25,00

20,00

15,00

10,00

5,00

0,00

dans la categorie table (sans les PLE)

| - Courtier, emballeur, grossiste-intermediaire
A . Acces aux chaines, épiceries et HRI

Lrrrerrerrerrrerrerrrrrrerrertrrrrrrtr T TAAAAAAAAAAA
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Envoi des factures

e Bilan 1™ année

Points a améliorer

Processus de rappel

Guide plus clair
Support aux producteurs

Processus de suivi de I'évolution de la conformité

Diminuer les couts par la fusion des comptabilités informatisées

Les petits pads de factures illisibles

Mieux utiliser le site WEB

Promotion par les presidents et les leaders des regions

Convaincre I'Association des emballeurs d'étre partie prenante ?
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2> Moyenne des prix
La Financiere

B
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Movyenne des prix La Financiere
pour les cing dernieres annees

20,00

18,00 —Prix ASRA 5 ans

16.00 = Prix ASRA x 150 % /

14,00 _\/A /

12,00 / \\//

10,00 /

8,00 // V/\V/

6,00

4,00

2,00

0,00

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010

——Prix ASRA 5 ans 6,75 | 8,50 | 9,30 | 9,10 | 8,76 | 9,59 | 8,58 | 7,65 | 9,64 | 10,73 |11,54
= Prix ASRA x 150 %|10,12|12,75|13,95|13,65|13,14(14,38|12,87|11,48|14,45|16,10|17,31




